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Verkaufszahlen nach Maf}

Provisions- und Kalkulationsprogramm ist auf die Bediirfnisse von Autohausern ausgerichtet

LProvisions- und Kalkulations-
programme gibt es wie Sand
am Meer Allerdings gibt es nur
weaige, die speziell fir den Au-
tomobiihandel entwickelt wur-
den”, bringt Maurizio Nicosia,
Geschaftsfuhrer von Aldex Soft-
ware, die Vorteile seines Sys-
tems auf den Punkt. Das Herz-
stiick des Programms bildet der
Vertrags- und Provisionsmana-
ger, der den gesamien Ver-
kaufsprozess abbildet.

Die Software kalkuhert und
verwaltet alles, was zu einem
Fahrzeugvertrag dazugehort:
Verkaufshilfen, Nachlasse, Bo-
ni, Provisionen, Kfz-Briefe oder
Inzahlungnahmen.

,Nur wer seine Ziele taglich
vor Augen hat, kann erfolgreich
sein”, glaubt Maurizio Nicosia,
Mit dem Aldex-Tool hat ein
Autohaus immer einen ge-
nauen Uberblick uber seinen
aktuellen Verkaufsstatus,

Statt erst am Monatsende
kann ein Verkaufer seine Provi-
sion beispielsweise sofort nach
der Fahrzeugauslieferung an
den Kunden sehen.

sorstas ..
Maurizio Nicosia, Aldex-Geschéfts-
fihrer: ,Unsere Software kotkuliert
alles, was zu einem Fahrzeugver-
trag dozugehort *

Das Provisionssystem pro-
grammiert Aldex mafSgeschnel-
dert nach den Vorgaben des
Autohauses,  Beispielsweise
kann man das System so ein-
stellen, dass es dem Mitarbeiter
vorschlagt, welche Verkaufshil-
fen er fur Lagerwagen anwen-
den soll. Qder das Programm
zeigt an, welche Verkaufsakti-
onen schon in Anspruch ge-
nommen wurden. Zudem kon-
trolliert es den Eingang von
Hersteflerforderungen.

DieSchnellkalkulationsfunk-
tion ermdglicht es, Verkaufs-

LLeistung statt Lackschuhe!”
In die Zukunft investieren — mit den richtigen Partnern e

vertrage vorab auf erreichbare
Ertrage zu durchleuchten.
Mehrmarkenautohduser kon-
nen thre Verkaufe in eine zen-
trale Datenbank einpflegen
und nach Marken trennen.
Optional kann ein Autohaus
den Vertrags- und Provisions-
manager auch um weitere Mo-

¢ dule erganzen: So st es mit

dem 30-60-90-Manager mog-
lich, die Standtage von Ge-
brauchtwagen und deren kor-
rekte Ausschilderung zu koor-
dinieren,

E]kﬂsche Modufe

Der Tankmanager hilft, den
Kraftstoffverbrauch ym Auto-
haus zu reduzieren. Mit dem
Probefahrtenmanager kann
ein Autchaus seine Probe-
fahrten dokumentieren. Und
der Refinanzierungsmanager
verschafft emen Uberblick
uber refinanzierte Lagerwa-
gen.

Samthiche  Softwarepro-
gramme von Aldex sind uber
das Internet an die Betnebe

=~ COnelouchMarketing (OTh) zur automatisierten Aktionserstellung

angebunden. Somit entstehen
keine Installationskosten — es
reicht ein Rechner mit DSL-Zu-
gang.

+Auch eine Anbindung an
das Handler-DMS ist nicht no-
tig", unterstreicht Maunzio
Nicosia. ,Aktuell arbeiten rund
900 Verkdufer, Disponenten,
Buchhalter und Geschaftsfuh-
rer mit unserem Programm”,
erganzi er Kundenwunsche
flieRen in die Softwareentwick-
lung mit ein,

Eine Demoversion 1st unter
www.aldex.de abrufbar. Die
Kosten fiir die Basisversion
belaufen sich beispielsweise fur
zwel Betriebe mit insgesamt
zehn Usern auf 120 Euro im
Monat. Julia Mauritz
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Mt KizPilot™ bieten wir eine lgstunagstahige Sottwarelbsung tir die erfolgreiche Fihrung (hres Aufohauses
oder lhres Kiz-Servicebetrebes Unsere Referenzen' 2000 Kundea mil mehr als 10 000 Arvwendern

Profitieren Sie ab sofort von unseren einzigartigen Kundenbindungsinstrumenten zur Steigerung
thres Ergebnisses:

= Volintegnerle Reifenginlagerung, Zeiterlassung, Werkstatt-und Personalplanung
= Steuerung so genannter  verdeckter Rickiufe”
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